N°83 Octubre 2022

.uadem 0S....

ferreteria y bricolaje

MONTO Nespoli [NORTENE) PANTER ) EINDIE

nnnnnnnn

% - T
H rel romBuLLy /2 SBM /ASOLTER
estanterias record vanzamos contigo /Moving forward with you

EEEEEEEEEEE weldingfanatics

&vel L) =53 = truPErR UMY

Especial Punto de Venta




Ferreteria y Bricolaje

NOTICIAS +  PRODUCTOS ~ FORMACION ~ REPORTAJES  FOLLETOS  VIDEOS  KIOSCO  OPINION -

formarte y convertirte en mejor profesional? Ademés, accedes a premios y descuente:

GYS lanza su nuevo concepto de soldadura
para el punto de venta

Actualmente. mas de 1.000 puntos de venta utilizan el conceplo
‘Soldar Facilmente' en toda Europa.
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GYS ha presentado en Esparia su concepto 'Soldar Fdcilmente', que busca
acompafiar al usuario final durante su experiencia de compra a través de
herramientas digitales e interactivas en el punto de venta.

El nuevo método permite al punto de venta ofrecer una gama clara,
completa y organizada, y provee a la tienda de herramientas para ayudar
al consumidor en la toma de decisién, como aplicacién para IPad o
tutoriales de YouTube

El concepto de soldadura 'Easy Welding' nacié en Alemania hace 5 afios
de la mano de GYS, que observé cémo la dificultad del cliente para
identificar la maquina que se adapta a su uso particular era el principal
freno de la venta de soldadura en tienda

Desde GYS afirman que "el mayor problema al que se enfrentan los
comercios es la falta de conocimientas técnicos”. Sin ellos, "es dificil que
los vendedores aumenten las ventas en este departamento”, afiaden.

Presenle en mas de 1.000 punlos de venta

GYS presento este concepto en Esparia en el marco de Eurobrico.
Actualmente, mas de 1.000 puntos de venta utilizan el concepto 'Soldar
Facilmente' en Europa. Ademds, las mdquinas incorporan varias
tecnologias de ayuda, como Anti-Sticking, Arc Force o Hot Start.

El gerente de GYS Ibérica, Nicolas Dreyfus, afirma que la implementacidn
de esta solucién para democratizar la soldadura "ha ayudado a los puntos
de venta a aumentar sus ventas entre un 30 % y 50 %". "Esta

soluciéon permite, aparte de aumentar las ventas, mejorar la experiencia
del cliente ddndole las claves para poder elegir la maquina adecuada en
total autonomia”, afiade.





